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RESUMEN EJECUTIVO

El invoice trading es un modelo de fondeo colectivo enfocado en el
financiamiento de facturas, como lo hace el factoring. Como parte de la Ola 3.5 de las
Tecnologias Financieras (o FinTech) apunta a democratizar la banca y la negociacion
entre agentes superavitarios y deficitarios. Dentro de los modelos de fondeo colectivo,
el Invoice Trading ha ocupado el segundo lugar en crecimiento y resulta ser una
herramienta que facilita el acceso a crédito para capital de trabajo a pequefias
empresas. Los niveles de sofisticacion alcanzados en los mercados ingleses permiten,
hoy por hoy, generar portafolios de facturas para diversificar el riesgo y permitirle a
empresas, que no tienen la capacidad de acceder a tasas mas competitivas, financiarse
a costos bajos.

En el mundo existen diversos modelos implementados, en la medida de lo
posible se busca no entrar en un modelo financiero, sino de ser una plataforma de
comunicacion entre las partes, pero el mercado peruano plantea retos que demandan
soluciones bastante creativas para salvar las barreras a la entrada que, de forma
indirecta, favorecen a la banca formal.

El presente trabajo es resultado de una investigacion analisis-diagndstico que
ha experimentado el planteamiento de diversos modelos con el fin de identificar los
factores criticos de éxito en la implementacion del Invoice Trading en el Pert.
Tomando finalmente un modelo como referencia (no se confunda con plan de
negocio) para sensibilizar las variables vinculadas a su implementacion.

La instrumentalizacion planteada para viabilizar el Invoice Trading que se
plantea en el presente trabajo, ofrece una herramienta que diversifica el riesgo y
permite incentivar la educacion financiera, permitiéndoles a inversionistas (con fondos
minimos de inversion) experimentar la diversificacion de riesgo y la toma de

decisiones financieras al participar de una negociacion masiva.
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