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RESUMEN EJECUTIVO

En el presente Plan de Negocios podremos apreciar que existe un segmento del mercado
importante para las Oficinas Tipo “B”, pero no para cualquier tipo de oficina “B” sino un
determinado tipo de Oficinas “B” con Valor Agregado.

Sabemos que existe una clasificacion Universal de Urban Land y otra Local de Colliers que ha
efectuado una clasificacion para los tipos de Oficinas “B+” con ciertas caracteristicas, sin
embargo la informacion que hemos podido recoger del mercado y con vision de futuro,
planteamos nuestra propuesta de producto como “B” con Valor Agregado. Esta definicion se
da porque proponemos mayor flexibilidad en el manejo del producto y asi adecuar sus
caracteristicas y atributos en funcion de las necesidades que el mercado vaya requiriendo y
cambiando.

Debemos tener en cuenta que el segmento del mercado al que esta dirigida la presente
propuesta es un segmento compuesto por empresas medianas y pequefias que, en su mayor
proporcion, ocupan viviendas remodeladas para oficinas.

La sinergia entre Inversionistas, Promotores Inmobiliarios, Propietarios de Inmuebles y
Terrenos y Autoridades del Gobierno Municipal y Central es fundamental para el éxito de un
proyecto de ésta indole.



