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RESUMEN 

La empresa Mallhogar.com se dedica a la venta online de muebles. Actualmente, busca predecir 

la demanda de muebles de sala que ofrece en el mercado peruano. En este contexto, el objetivo 

de esta investigación fue desarrollar un modelo de predicción de la demanda que permita 

optimizar su producción, gestionar sus inventarios y agilizar la distribución de productos 

terminados. Para lograrlo se recopiló información de datos históricos de venta del periodo 2020-

2023, se aplicó modelos de Machine Learning, en cinco tipos de muebles de sala. Los modelos 

de predicción que se emplearon fueron Regresión Lineal, CatBoost, XGBoost y LightGBM. 

Los resultados fueron evaluados comparando métricas como el Factor de determinación, Error 

Cuadrático Medio y Raíz del Error Cuadrático Medio, se analizó cómo el modelo se ajusta a 

los datos de entrenamiento con sus posibles limitaciones. Los experimentos realizados 

mostraron que los modelos LightGBM y XGBoost tuvieron mejores resultados con una ligera 

superioridad en comparación a los otros modelos, lo cual se vio reflejado en todos los modelos 

de muebles analizados, al final se obtuvo la predicción de muebles a vender para los meses de 

noviembre 2023, diciembre del 2023, enero del 2024 y febrero del 2024. 

 

 

Palabras clave: pronóstico, machine learning, aprendizaje supervisado, demanda. 

 

 

      

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 


